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Perfil de Egreso:

El profesional en el drea de Mercadeo de la Corporacién Universitaria Antonio José de Sucre tendra la capacidad de constatar
el entorno econémico a través de las diferentes teorias y el andlisis financiero de proyectos relacionados con su area,
considerando las necesidades del consumidor. Con capacidad de crear procesos de comunicacion integrada de marketing,
a través del desarrollo de productos, clasificar canales de distribucién y logistica; disefiando planes de mercadeo. De igual
manera compara enfoques y estilos de desarrollo humano, ambiental, social y valora la importancia de la cultura, el arte y
deporte como herramientas fundamentales para la formacién integral del profesional en mercadeo. También el profesional
esta en capacidad de resolver problemas del contexto a través del uso de la investigacion formativa demostrando la
integralidad de su perfil.

Resultados de Aprendizaje:

La Corporacién Antonio José de Sucre contempla de acuerdo a proyecto educativo institucional, contempla cuatro areas de

formacién, a continuacién, se presentan los resultados de aprendizaje en relacién con las areas de formacién:

- Crea procesos de comunicacién estratégica e integrada de marketing a través de la clasificacion de canales de distribucion
y logistica para la creacion de redes de mercadeo y venta.

- Comprueba fases operativas del desarrollo de productos y su evolucion para el desarrollo de marcas y la proposicion de
estrategias empresariales con componente tecnoldgico y digital a partir del comportamiento del consumidor y la
investigacion de mercados nacionales e internacionales que responden a las necesidades propias del mercado y
contribuyan a la toma de decisiones mediante procesos de negociacion, ventas y gestién comercial.

- Atiende problemas de su contexto laboral a través del uso de la l6égica matematica y el analisis estadistico en los procesos
organizacionales, constatando el entorno econémico mediante las teorias econdémicas, las variables micro y macro para el
conocimiento global de los mercados.

- Identifica las necesidades empresariales y del consumidor mediante el andlisis de oferta y demanda, el uso eficiente de
analisis financieros de proyectos relacionados con su area y aplicacién del marco normativo de legislacién comercial.

- Compara los diferentes enfoques y estilos de desarrollo humano, medio ambiente y sociedad, comprendiendo la
importancia de la cultura, el arte y deporte como herramientas fundamentales para la formacion integral del profesional
en mercadeo.

- Brinda soluciones a problemas disciplinares del campo de estudio teniendo como base un marco metodoldgico de

investigacion, que permitan fundamentar el disefio e implementacién de planes, programas o estrategias frente a las

condiciones del mercado y el comportamiento del consumidor.
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Realiza tu inscripciéon Online:

1. Obtén facilmente tu volante de matricula visitando
nuestra pagina www.uniajs.edu.co, solo debes registrar
tus datos personales; o si prefieres acercarte a nuestras
oficinas administrativas en la sede principal en el barrio
La Maria.

2. Legaliza tu inscripcion en nuestras  oficinas
administrativas en la sede principal en el barrio La Maria.

Requisitos:

- Fotocopia legible del acta de grado o del diploma de
bachiller.

- Fotocopia de la pruebas ICFES, saber 11 grado.

- Fotocopia legible del documento de identidad ampliado
al150%.

Recibo de pago de los derechos de inscripcion.
- 2 Fotos 3*4 fondo azul.

- Los titulos extranjeros deben estar soportados por la
convalidacion del mismo, por parte del Ministerio de
Educacion Nacional.

- Los Extranjeros deben aportar la cédula de extranjeria,
visa de estudiante o residente pasaporte.
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